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Vollig aufgelost

Resoimplant entwickelt resorbierbare Diibel fiir die Orthopddie

Mit biologisch abbaubaren Kunststoffen auf Zuckerbasis hat
Resoimplant die Beleiligungsgeselischaft S-Refit schnell
iiberzeugt. Gerade einmal sechs Wochen vergingen zwi-
schen dem ersten Gesprdch und der Vertragsunterschrift.
Nicht nur das Tempo seines Regensburger Investors gefiel
dem Start-up, sondern auch der Standort. So zog man nach
Abschluss der zweiten Finanzierungsrunde kurzerhand aus
Miinchen in die BioRegio Regensburg.

Stabil und riickstandsfrei

Wihrend Schrauben nur punktuell fixieren, hélt das diibel-
ahnliche Expansionssystem (siehe Schema unten sowie
Bild auf S. 63) von Resoimplant ein Transplantat vollflachig
und verdrehungsfrei in der richtigen Position. Das Team
um Unfallchirurg Prof. Glinter Lob hat aber nicht nur eine
Verbesserung der Fixierungstechnik entwickelt, sondern
mit den vollstdndig auflosbaren Diibeln namens Resofix
auch die Nachteile der bisher in der Orthopédie verwen-
deten resorbierbaren Schrauben beseitigt. Diese sind un-
ter hohen Belastungen bruchanféllig und werden daher
teils mit Zusatzen versehen, die zwar die Festigkeit erho-
hen, sich aber im Korper nicht riickstandsfrei auflosen.

Patentsituation geklart

Finanziert wurde der Start von Resoimplant durch den
High-Tech Griinderfonds und Bayern Kapital. Aufgrund
des Verkaufs wichtiger Rechte an eine Firma in Osterreich
im Jahr 2002 konnte sich das Start-up jedoch nicht frei
entfalten, zudem mangelte es an kaufmannischer Kompe-
tenz im Unternehmen. Griinder Lob erkannte die Schwé-
chen und holte im Sommer 2008 den heutigen Geschéfts-
fithrer Robert Guilleaume in die Gesellschaft, um das Start-

KurzPROFIL: RESOIMPLANT GMBH

® Alleinstellungsmerkmal: Volisténdig resorbierbare Fixierungen fiir die

Orthopadie

® Grindungsjahr: 2006

® Unternehmenssitz: Regensburg

® Mitarbeiterzahl: 5

® Umsatz 2008 0

® Umsatz 2009 (erwartet): 0,5 Mio. Euro

® |nternet: www.resoimplant.de

® Finanzinvestoren: u. a. High-Tech Grinderfonds, Bayern Kapital,
S-Refit
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Robert Guilleaume,
Resoimplant

up neu aufzustellen. Guilleaume verfiigt iber mehr als 30
Jahre Erfahrung in der Orthopédie und kennt sich auch am
Finanzmarkt aus: Anfang 2006 brachte er die von ihm mitge-
griindete Ars Arthro AG an das Segment AIM der Londoner

Schematische Darstellung des Diibelsystems von Resoimplant

Borse. Mit seiner Hilfe konnte Resoimplant eine An-
schlussfinanzierung ber 1,4 Mio. Euro akquirieren, mit
der u. a. alle wichtigen Patente und Rechte wieder ins

www.vc-magazin.de

Unternehmen geholt wurden. Neben den
Altinvestoren beteiligten sich S-Refit
und das Essener Family Office FVW Be-
teiligungs GmbH & Co. KG an der Kapi-
talspritze.

6.000-fach bewihrt

Produktseitig hat Resoimplant nicht nur
den von Investoren gern geforderten
JProof-of-Concept” erbracht. Vielmehr
erzielen die Medizintechniker bereits re-
gelmafdige Umsétze durch die Verwen-
dung ihrer Produkte bei Knochen-Sehnen-
Transplantaten. Schon 6.000 Mal seien
die resorbierbaren Diibel bei Operatio-
nen zum Einsatz gekommen. Die Hemm-
schwelle fiir den Wechsel auf die neue
Technologie liege niedrig, wie Guilleau-
me erldutert: ,Der operative Vorgang an-
dert sich nicht. Wir ersetzen lediglich
ein Implantat durch ein anderes.” Die
Strategie, zu einem Preis auf dem Niveau
einer resorbierbaren Schraube anzubie-
ten, hilft ebenfalls bei einer schnellen
Marktdurchdringung. ,Richtig interes-
sant wird es fiir uns, wenn wir das Volu-
men weiter steigern konnen, weil sich
dann unsere Marge deutlich erhoht",
sagt Guilleaume und deutet damit das
Renditepotenzial an.

www.vc-magazin.de

Weitere Indikationen folgen

Um dieses Ziel zu erreichen, arbeitet Re-
soimplant an der Erweiterung der Anwen-
dungsgebiete: In der Entwicklung befin-
den sich Implantate fiir die vordere Kreuz-
band-Rekonstruktion, zur Stabilisierung
von Knochenbriichen und zum Einsatz an
Schultern und Gelenken. Sobald sie neue
Produkte auf den Markt bringen, profitie-
ren die Regensburger davon, dass eine
Implantatentfernung in vielen Landern,
wie z.B. den USA, als medizinisch nicht
notwendig eingestuft wird. Die Kosten
hierfir in H6he mehrerer tausend Euro
werden aus diesem Grund von den Kran-
kenkassen nicht erstattet. Um sich - ne-
ben einer zweiten Operation - diese fi-
nanzielle Belastung zu sparen, zeigen
sich Patienten insbesondere in diesen
Landern gegeniiber resorbierbaren Lo-
sungen aufderst aufgeschlossen. ,Um
dieses Potenzial zu heben und den ope-
rativen Break-even zu erreichen, brau-
chen wir noch etwa drei Mio. Euro. Dann
werden wir beweisen, dass unsere Im-
plantate auch als wirtschaftliches Ge-
schaftsmodell funktionieren®, verspricht
Guilleaume. |
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